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Resuitado s de Aprendizaje 02 CONSTRUIR EL PLiN DE NEGOCIOS TENIZNDO EN
CUENTA LAS (ARACTERISTICAS DE L A PLANEACIOM ESTRATEGICA Y EL CICLO DE VIDA DEL
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TENIENDO EN CUENTA OBJETIVOS, *RESUPUESTO Y ESTADO DE RESULTADOS; 03 VALIDAR
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FECHA: de SEPTIEMBRE de 2023 PRESENTAC ON: Con esta'lista d chequeo se evalie el grado de desempefio y conocwmento requendo para threr las activida
peroBps ZO23)| aprendizaic. ' =
CRITERIOS DE EVALUACION: DESEMPERN() D PRODUCTO E CONOCIMIEN1O El
— PRENDIZ1 | APRENDIZ | APRENDIZ: | APRENDIZA | APRENDIZS | APRENDIZ6 | APRENDIZ7 | APRENDIZ 8 |
N° | INDICADOR _ T N[ S| NO| S NG| S [No| S| NO | 5 [ NO| S NO| S | NO
1 | Analizar la idea de negoc o de acuerdd con as necesidades g
del enorno teniendo en cuenta los factores ciferenciales del X
produr:to o servicio a ofre:er, 2 * X X ; X ‘ X A ]
2 Elaborar mapa conceptual tomando coimo pur to de partida la
estruc:ura de un plan de 1egocio de uha uniiad productiva,
donde se tenga en tuenta sus caracteristicas, a identidad, el | ¥ X X
marketing y la productividad. _ 4 )'\ A a x |
3 Evaluair la idea de regacic con base al riivel de: desarrollo, del
producto o serviclo, la tendencia de crecimiento en el
mercaJo, teniendo en cue nta las caracteristicas econdmicas, * 2 R }' X r'e X Y
geogr: ficas y culturales, A i L
4 | Aplicar los conceptés de planeacién es‘:ratég}_ a b X K Y X r X . N
5 | Constiuye y explica de for na eficiente los nueves varlables ( X
del Leiin Canvas. L2 X x X LY ) y x
JUICIO ZVALUATIVO: A [Aproi») con minimé 4 indic adores; NA (N ]
Aprobé ) ‘)4" 4’ '*— A ﬂﬂr ) 'ﬁ' A -+ |
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TENIENDO EN CUENTA OBJETIVOS, *RESUPUESTO Y ESTAIXO DE RESULTADOS; 03 VALIDAR
LA PROPUESTA TENIENDO EN CUENTA LA PROYECEION Di: VENTAS PRESUPUES 'ADA.
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N° | INDICADOR S TNo | siTNo [ s TnG | s [NO| S | NO | 5 [ NO| SI _NO| SI | ND |
1 Anallz ir la idea de negoc o de acuerdo con as necesidades ]
del enorno teniendo en cuenta los factores ciferenciales del v »
produito o servicio a ofre.er, x o~ ~ A . & ¥ ]
2 Elabor ar mapa conceptual tomando coino pur to de partida la
estruc:ura de un plan de ‘egocio de uha unidjad productiva,
donde se tenga en tuenta sus caracteristicas, la identidad, el r » /t‘ K b3 K Y
marketing y la productividad. X ]
3 Evaluar la idea de r'egoclc con base al nivel de desarrollo, del
producto o serviclo, la_tendencia de crecimiento en el A »
merca o, teniendo en cuenta las caracteristicas econémicas, | % X )¢ A L v
geogr: ficas y culturales. . -
4 | Aplicar los conceptos de planeacién es‘.ratéﬂ 3 X 2 X < X A X * ]
5 | Constiuye y explica de for na eficiente os nueves variables o '
del Lein Canvas. X A i r ¥ A X X
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CUENTA LAS CARACTERISTICAS DE LA PLANEACION ESTRATEGICA Y EL CICLO DE VIDA DEL proce-dimiento técnico
PRODYCTO; C4 MEJORAR LA PROPL ESTA DE NEGOCIO PARA LA UNIDAD PRODL CTIVA
TENIENDO EN CUENTA OBJETIVOS, *RESUPUESTO Y ESTAIO DE RESULTADOS; 03 VALIDAR
LA PROPUESTA TENIENDO EN CUENTA LA PROYECEION DI VENTAS PRESUPUES "ADA.
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FECHA: de SEPTIEMBRE de 2023 PRESENTAC ON: Con esta lista d: chequeo se cvdﬁe el grado de desempefio y conotimiento requerido para resolver las actividades e las Gulas de ]
& aprendizaje:.
CRITERIOS DE EVALUACION: DESEMPENC) |:l PROBUCTO : ] CONOCIMIEN1O IE]
APRENDIZ 1 ' APRENDIZ APRENDIZ ¢ APRENDIZ 4 APRENDIZ 5‘ APRENDIZ 6 APREWNDIZ7 APRENDIZ 8 |
N° | INDIGADOR | TS [NO|S[NoO| S NG| s [No| S| NO | qi [NO| S _NO| S | NO
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del enorno teniendo en cuenta los factores ciferenciales del x x
produ:to o servicio a ofreer, , LN i K A : s , - s
2 Elaborar mapa conceptual tomando coimo pur to de paftlda la \
estruc:ura de un plan de 7egocio de uha uniijad productiva,
donde se tenga en tuenta sus caracteristicas, la identidad, el /( b A : <
marketing y la productividad. ; * * a l & ]
3 Evaluar la idea de regocic con base al nivel de: desarrollo, del
producto o serviclo, la tendencia de crecimiento en el X
merca o, teniendo en cu nta las caracteristicas econémicas, A r X £ A
geogr: ficas y culturales. il ¥ i —] L
4 | Aplicar los conceptés de planeacién estratgﬂ a A X o A A X R X L
5 | Constiuye y explica de for na eficiente los nueves variables
del Leiin Canvas. 2 T 5 X | A v X A
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Aprobe) A A A A A
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